Unbemerkt von einer
groBeren Offentlichkeit
hat sich im Warngauer
Gewerbegebiet Birker-
feld ein Pharma-Unter-
nehmen etabliert: Das .
Arzneimittelwerk Warn-
gau (AMW) bringt dem-
nachst sein erstes Pro-
dukt auf den Markt.
Noch ist das Unterneh-
men auf Investoren an-
gewiesen, doch die gei-
| zen nicht mit Millionen.
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Warngau - Der Kopf hinter
dem jungen Unternehmen ist
im Landkreis nicht unbe-
kannt: Wilfried Fischer war
mit seiner 1997 in Miinchen
gegriindeten Novosis AG im
Jahr 2000 nach Miesbach ge-
- zogen. Bis 2008 hatte Fischer
als Vorstandsvorsitzender das
Unternehmen mit 150 Mitar-
beitern zum zweitgroRten
Hersteller von ,transderma-
len Systemen* in Europa aus-
gebaut — also von Wirkstoff-
Anwendungen, die iiber die
Haut in den Kérper gelangen.
Seit dem Verkauf an die
schweizerische  Schweizer-
hall-Gruppe firmiert das Un-
ternehmen als Acino AG.
Kaum war Novosis ver-
kauft, griindete Fischer in
Warngau ein neues Start-Up,
das im selben Markt angesie-
delt ist — der Entwicklung und
| Herstellung technologisch an-
spruchsvoller Wirkstoff-Ab-
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Ein Unternehmen, das unter die Haut geht
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Arbeitgeber mit Zukunft: Das AMW beschaftigt unter anderem vier Auszubildende (kaufmannische Angestellte und Che-

mie-Laboranten), die gute Chancen haben, ibernommen zu werden. Unser Bild zeigt Ausbildungsleiterin Petra Menter

(r.) mit den Lehrlingen (v. I.) Marina Wimmer, Dominik Meindl, Bettina Leitner und Sebastian Veit.

gabesysteme. Sechs Jahre
nach der Griindung beschaf-
tigt die AMW GmbH bereits
26 Mitarbeiter. ,Bis Ende
2017 wollen wir weitere 30
Mitarbeiter anstellen®, sagt
Peter Boehnert, kaufménni-
scher Leiter. Ein Grundstiick
fiir die Erweiterung ist vor-
handen.

Als neues Unternehmen
muss AMW eine Durststrecke
iiberwinden. ,Die Entwick-
lung und Zulassungsverfah-
ren sind aufwindig und lang-
wierig“, erkldrt Boehnert.

Doch der Markt ist lukrativ.
Der Umsatz sprang 2012 erst-
mals auf iiber eine Million Eu-
ro. ,Das Ziel wollen wir auch
heuer erreichen®, sagt Boeh-
nert. Der Trend, Wirkstoffe
iiber die Haut zu verabrei-
chen, verspricht besonders in
den Bereichen Krebs- und
Schmerztherapie gute Umsit-
ze. ,,Die Nachfrage fiir Pflas-
ter- und Implantat-Systeme
wichst dynamisch und be-
wegt sich derzeit weltweit bei
rund 30 Milliarden Dollar®,
sagt Otto Hopfner, Invest-

mentmanager der Bayeri-
schen Beteiligungsgesell-
schaft (BayBG), die ebenfalls
am Warngauer Unternehmen
beteiligt ist, ,,AMW ist auf die-
sem Wachstumsmarkt hervor-
ragend positioniert.”

Die Altgesellschafter, zude-
nen neben Investment-Ge-
sellschaften und der KW
auch Geschéftsfithrer Fischer
gehort, brachten 1,4 Millio-
nen Euro ein. Drei weitere In-
vestoren steuerten in einer
zweiten Runde noch einmal
3,6 Millionen Euro bei. Bei
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der aktuellen Finanzierungs-
runde wird das Kapital um
insgesamt fiinf Millionen Eu-
ro aufgestockt. ,Damit kon-
nen wir das Marketing forcie-
ren und unsere steuerbare
Transdermaltechnologie in
den Zulassungsprozess brin-
gen*“, sagt Fischer.

Das Bahnbrechende an
dem Produkt: Die Wirkstoff-
abgabe der Pflaster wird elek-
tronisch gesteuert. Dieses Sys-
tem wollen die Warngauer
auch selbst vermarkten, wah-
rend andere Entwicklungen

Die Produkte

Die wichtigsten Produkte der
AMW sind aktive Implantate
und transdermale Pflaster fir
die Behandlung chronischer
Schmerzen, neurologischer und
psychiatrischer Krankheiten
(Alzheimer) sowie bestimmter
Tumore. Bei den Implantaten
handelt es sich im spaghettidi-
cke Polymer-Faden, die der Arzt
mittels eines Applikators unter
die Haut setzt. Bis zu drei Mo-
nate lang gelangen so Wirkstof-
fe in den Kérper. Diese Anwen-
dungsformen entlasten den
Verdauungstrakt und sind
.pflegeleicht”, weil sie eine
vereinfachte Handhabung und
Dosierung von Medikamenten
erlauben. Das erste marktreife
Produkt der Warngauer wird
aber ein Pflaster sein, das die
Rickbildung von Narben be-
glinstigt. Die Vermarktung
Ubernimmt ein groBer Pharma-
Konzern. Den AMW fehlen da-
fur die Vertriebsstruktur. avh

teils an grofRere Unternehmen
verkauft werden.

Noch befindet sich das Un-
ternehmen in der Entwick-
lungsphase, die viel Geld ver-
schlingt. Gewinne gibt es
nicht, scheinen aber abseh-
bar. ,Wir stecken in roten
Zahlen, weil viele Vorleistun-
gen zu erbringen waren®, sagt
Boehnert. Doch Investoren
wiirden kaum so zahlreich
einsteigen, wiren die AMW
kein groRes Versprechen. Bo-
ehnert hofft, 2016 schwarze
Zahlen zu schreiben.



